Чем грозит финансовый кризис вкладчикам банков и пайщикам кредитных кооперативов?         

  «Заработать миллион  проще, чем  оправдываться,  почему это у тебя не получилось» – говорит председатель правления Кредитного Потребительского Кооператива Граждан Зиннат Гусманович Хуснуллин
Вопрос:  Зиннат Гусманович. Для многих сегодня,  темой для разговоров,  является финансовый кризис. Насколько обоснованы тревоги людей по поводу стабильности финансовых учреждений?                                                                                                                        Ответ:    Да. Здорово раскрутил ваш брат, журналист, эту тему. Если бы газеты, журналы и телевидение посвятили столько же усилий,  денег и времени, например, на освещение проблемы соблюдения дисциплины на дорогах, то количество жертв аварий сократилась бы до нуля.    Однако с вашей помощью, и при недостаточном понимании природы происходящих процессов, у людей возникают различного рода  домыслы.

Вопрос:  У вас есть возможность, поделиться собственным мнением по этому поводу. Вы расскажите нам, а мы опубликуем все как есть.                                                                       Ответ:  Опасения людей можно поделить на несколько групп: 

- Ожидание очередного краха всей финансовой системы и утраты своих сбережений; 

- Страхи по поводу снижения курсовой стоимости нашей валюты и ее девальвация, обесценивающие рублевые вклады.

На основе таких эмоций возникает  два желания -  забрать свои сбережения из банков и  других финансовых  учреждений,  или  обменять кровные рубли в якобы «более сильную валюту». Некоторые  надеются  таким образом сохранить покупательную способности своих средств.    Я не могу поддержать и первое и второе.                                                                                       В жизни не все так просто и однозначно.   Всякое решение должно быть обоснованным и понятным, хотя бы для себя. 

Вопрос:  Нет дыма без огня. Есть опасения, значит есть основания.

Ответ:  Хорошо. Давайте по существу. 

Известно, что нынешний кризис возник из-за сбоя ипотечной системы США. Многим американским банкам самостоятельно никогда не выбраться из этой ситуации. Проблемы появились у финансовых организаций других стран, которые были втянуты в систему ипотечного кредитования по-американски. Ими приобретались ипотечные облигации, ипотечные закладные. Считалось, что это достаточно ликвидный финансовый инструмент.                                                                                                                                        Это имеет отношение к Российским банкам, но отнюдь не прямое.                                      Во-первых, объемы финансирования ипотеки у нас неизмеримо меньше, чем в США и в мире.                                                                                                                                              Во- вторых, вторичный рынок ипотечных закладных у нас практически отсутствует. Вернее, его не было.                                                                                                                   Берущее начало в США, распространенная в Европе, очередная,  классическая финансовая пирамида, разрушается на наших глазах. Не думаю, что  «обломки этой американской финансовой пирамиды»   завалит  и  нас.                                                                            Сложности с погашением ипотечного займа у нас являются проблемой конкретного банка, а не всей финансовой системы.                                                                                                     В-третьих, даже сегодня, на фоне сокращения объемов финансирования, цена на квадратные метры сохраняет ресурсы роста. Причина этого - неудовлетворенный спрос на жилье.

Вопрос:  Послушав Вас, Зиннат Гусманович, создается впечатление, что вообще нет проблем. Так ли это?

Ответ: Нельзя сваливать все проблемы в одну кучу.  Надо разобраться, потом делать выводы. 

Проблемы  ликвидности отечественных банков есть, но они связаны прежде всего,  не с ипотечным кредитованием, а с падением фондового рынка.   Многие банки занимались спекуляциями на фондовом рынке, играя на колебаниях курсовой стоимости акций. Падение цен на акции снизило стоимость залогов. Банки практически перестали кредитовать друг друга, и во всей банковской системе стало не хватать средств,    для финансирования текущих операций.

Вопрос:  В какой же степени проблемы ликвидности отечественных банков  затрагивают кредитную кооперацию? 

Ответ:  Для обоснованного ответа требуются обоснованные данные. Полагаю, что ими могут быть следующие сообщения:

1. Привлекая личные сбережения своих пайщиков, кредитный кооператив не покупает ни акции, ни ипотечные инструменты на фондовом рынке.  Законодательство прямо запрещает кооперативам такие операции. 

2.          Заемщики, используют свои личные сбережения исключительно на нужды собственных малых и семейных бизнесов, а не на сомнительные финансовые вложения.

Поэтому, кредитные риски в кооперативах никак не связаны ни с ипотечным кризисом, и не с падением курсов акций на финансовых рынках.
Вопрос:  И снова, нет проблем?

Ответ:    Проблем нет, есть риски.   Например, недобросовестность заемщика или его неспособность вернуть полученный заем.                                                                               Это  уже другая  тема.   Она  не связана с мировым кризисом.     Это обычная, профессиональная работа финансового учреждения.     Как говорил классик - это не Проблема, это Задача.   Проблема остается проблемой, потому что не имеет решения. Задача же имеет решение. 

Вопрос:  Как   решается Задача своевременного возврата,  полученных в кооперативе,   займов?     Из-за последствий кризиса, у большинства предпринимателей снизился товарооборот.  Ваш заемщик тоже не исключение. 

Ответ:    Да, кризис затрагивает все стороны жизни.   Мы тоже часть этой жизни, как говорят,  со всеми вытекающими последствиями.                                                                  Тем не менее, кооперативы, работающие с соблюдением правовых норм, чувствуют себя  вполне уверенно.                                                                                                                       Договор займа имеет  обязательное подкрепление в виде имущественного залога.                  Сделка с залогом   регистрируется  в Государственной Регистрационной палате.     Это требование закона.                                                                                                             Залоговое  имущество  застраховано.  В России сегодня есть  сеть вполне надежных страховых обществ.                                                                                                               Можно конечно предположить,  обвал цен,  например,  на жилье,  в два и  более раз.  Тогда у кредитной кооперации возникнут проблемы с ликвидностью.  Однако, в стране,   где  есть  реальный спрос на жилье такое не  происходит.     Можем  предположить и то, что земля может столкнуться с астероидом…
Работа с заемщиками,  вопросы обслуживания договоров  займа, это обычная работа, обычного кредитного учреждения.  Такая задача решалась до кризиса, она решается во время кризиса, и будет решаться и после кризиса. 

Вопрос:   Зиннат Гусманович. Читая ваши статьи в газетах, слушая  телевизионные интервью, помнится, что вы говорили, что основная задача кооператива это кредитование малого бизнеса.      Однако, это  рискованная часть предпринимательства.    Принято считать, что в малом бизнесе риски несоизмеримо выше,  чем в крупных производствах. 

Ответ:  Ах, вот она,  где собака зарыта.    Должен развеять ваши иллюзии, что малый бизнес это есть повышенный риск.                                                                                           Это привычное, но не всегда обоснованное мнение.    Многие годы, да что там годы, десятилетиями в нашей стране создавались гиганты.       И у многих в сознании укрепилось мнение, чем крупнее, тем надежнее.      С точки зрения стабильности и надежности, это как раз тот случай, когда говорят — размер не имеет значения.

Вопрос:   Тогда хочется услышать аргументы в пользу малого бизнеса. 
Ответ:      Да, малый и семейный бизнес имеет конкурентные преимущества перед крупным товаропроизводителем. Назову только некоторые преимуществ малого бизнеса. 

В малом бизнесе  низкий  уровень издержек.   Чем крупнее производство, тем больше издержек. В крупном производстве сложнее учет, контроль и отчетность.    В малом же предприятии каждый рубль, каждая доска, гаечка и болтик на виду.   Что греха то таить, известно, что в крупном или в мегакрупном заводе можно не досчитаться и миллиона, можно «потерять» и больше, так и не поняв, куда подевались деньги.

Малый бизнес мобильнее и поэтому «живучее».    Сегодня время больших скоростей... Быстро меняются потребности рынка.   Быстрее должны  изменяться и товары, услуги. Малый бизнес и здесь имеет существенный выигрыш.

Профессионализм, ответственность и дисциплина руководителей малого бизнеса.      Лучшие специалисты,   лучшие управленцы чаще себя проявляют себя именно в малом бизнесе. Получив образование, управленческие навыки, талантливые, смелые, самые амбициозные работники стремятся открыть свой бизнес.    Проявить себя, получать адекватную материальную оценку своих способностей, работая в крупном предприятии гораздо сложнее.   Работая на себя, неся персональную  ответственность за других,  человек   быстро развивается, закаляется прежде всего как личность. Это делает его надежным партнером и бизнесменом.                                                                                       Проще работать и стоить долгосрочные отношения с бизнесменом, который несет фактическую ответственность как за свои слова так и за все свои решения. 
Вопрос:   По-вашему, получается так, что кредитование малого бизнеса существенно снижает риски?

Ответ:    Добавлю в картину существенную деталь — малый бизнес пользуется небольшими кредитами.    Это мелкий, так называемый,  микрокредит.                    Возможность диверсификации портфеля займов эффективный способ снижения рисков. Именно малый бизнес позволяет нам работать не крупными суммами, а практически микрозаймами.    Не буду описывать это математической  формулой,   думаю это понятно.   
Вопрос:  Зиннат Гусманович, то что я слышу сегодня, поверьте, очень не привычно для обычного слуха. Малый бизнес... Хмм... Может на этом Ваши аргументы закончились?

Ответ:   Да сколько угодно!    Микропредприниматели  обычно  производят продукцию, ориентированную на конечного потребителя, а не участвуют в сложной производственной или товаропроизводящей цепочке. Это так же снижает риск утраты платежеспособности и своевременного погашения заемщиком обязательств по займу.

Вопрос:   Еще?  Есть какие-нибудь аргументы? 

Ответ:  Вы тоже меня удивляете.    Говорят, что в своем отечестве нет пророка... Тогда сошлюсь на Запад.    Это обычно убеждает некоторых. 

Не секрет, например, что основа американской экономики именно малый и средний бизнес. Что вы скажете на это?

Добавлю, что существует такой показатель экономики страны Внутренний Валовый Продукт (ВВП). Так вот, по разным источникам, доля малого бизнеса в ВВП в странах Европейского содружества составляет от 50 до 80 процентов.    Соответственно и бюджетные пополнения самого государства как основы общества делается в основном за счет малого бизнеса.

Вопрос:  Неужели этого не понимают руководство страны, республики, муниципальное руководство.

Ответ:    Как раз наоборот.   С руководством в России уже давно все в порядке. Тем более в нашей республике. Еще в 2001 году 7 августа В.В. Путин подписал Федеральный Закон N 117 «О кредитных потребительских кооперативах граждан».   По сути,  этот закон позволяет самим предпринимателям объединяться в кредитные кооперативы как физические лица и начать работу взаимного кредитования. Появилась возможность создать собственные мелко кредитные учреждения и начать работу по взаимному кредитованию. Так делается практически во всех развитых странах Европы. 

В марте 2007 года, свое первое межрегиональное  совещание в Тобольске,  в качестве президента России  Д.А. Медведев,  посвятил,   именно на тему развития малого и среднего бизнеса.      Мы все помним его хлесткое замечание чиновникам - «перестаньте кошмарить бизнес...»

Благодаря огромной работе Кабинета Министров, Президента нашей Республики среди всех субъектов Федерации Татарстан занимает лидирующее место по уровню развития малого  среднего бизнеса. 

Для успешного предпринимательства в Татарстане созданы все необходимые условия.   Это и режим налогообложения. Это и возможность найти источники  финансирования, кредитования и многое другое. Было бы желание и воля. 

Нам надо всем миром развивать и поддерживать малый бизнес, семейный бизнес.  В этом залог экономической безопасности нашей  страны.   Нельзя  жить,   питаясь только лишь от нефтяной трубы.  Каменный век  на земле  закончился не потому,  что камни закончились.   Может также завершиться и век  углеводородный.   Надо внедрять новые технологии. Наука  и технологии продвинулись очень далеко.  Закрывать на это глаза очень рискованно.  Одно лишь единственное изобретение может перевернуть весь мир. Так и будет.

Надо помочь молодым людям, состояться и  стать на ноги.  Талантливые,  смелые   молодые люди должны  найти свое дело,  должны иметь свой бизнес.  Это верный   путь к финансовой независимости, самая прямая дорога к успеху.   

И конечно, для успешного предпринимательства в первую очередь  предприниматель должен освободиться от  всякого рода  иждивенческих настроений.        К сожалению это  у многих пока в крови.    Каждый из нас прежде всего  сам отвечает и за успех свой и за поражение.       Только сам и никто другой.    Надо сосредоточить усилия  на достижении цели.                                                                                                                                        Заработать миллион гораздо проще, чем  оправдываться  перед другими,  почему это у тебя не получилось.    Это нужно знать и помнить. 

